
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
1. LANDING PAGE 
 
¿QUE ÉS? 
 
Landing Page significa página de aterrizaje o de entrada. Es la página a la 
cual un usuario llega después de haber hecho click en algún enlace. 
Si lo que queremos es promocionar un servicio o producto específico 
crearíamos una al efecto ofreciendo nuestros servicios y reflejando 
claramente  la acción que queremos que realice el usuario: Inscribirse a un 
boletín, animarlo a que pruebe determinado producto, etc. 
 
Las Landing Page principalmente se utilizan para Campañas de publicidad 
(la página a la que accederían los usuarios al pinchar en un anuncio o 
correo) pero también se utilizan para posicionar un servicio o producto en 
los buscadores. 
Ejemplo: Si tiene una Web corporativa con todos sus productos, pero quiere 
promocionar un producto específico, se registraría un dominio asociado a su 
producto (Google tiene muy en cuenta el nombre del dominio para 
posicionar) y se crearía una Landing Page con toda la información. 

 

UTILIDADES 

• Campañas de Adwords. 
• Boletines Informativos. 
• Ofertas puntuales y Eventos. 
• Páginas de empresa en Facebook 
• Posicionar su producto en los buscadores. 

 

 
NUESTRO TRABAJO 

• Diseño banner publicitario para visualización en Web. 

• Texto promocional sobre la oferta/servicios.  

• Datos de contacto. 



 

 

 

 
 
 
 
PRECIOS 
 
 Creación de una Landing Page…          186,00 € 
 Registro de dominio. Cuota anual (Opcional)…          19,00 € 
 Alojamiento. Cuota anual (Opcional)…          69,00 € 
                                     Precio alojamiento vinculado al registro del dominio. 

 
 
Los precios indicados no incluyen el IVA. 
 
El registro de dominio se utilizaría para posicionar la Web, ya que Google 
tiene muy en cuenta este factor. Se registraría un dominio “palabra clave” 
asociado a su producto o servicio. 
En el caso de no registrar dominio, implementaríamos la Landing Page 
dentro de una carpeta en su actual Web. 
 
  

FORMA DE PAGO 
 
Contado a la contratación. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 

2. CAMPAÑAS DE MAILING 
 
¿QUE ÉS? 
 
El mailing consiste en enviar información personalizada a un determinado 
público objetivo (distribuidores, clientes, nuevos contactos…) 
 
El envío de mailing puede realizarse por diferentes motivos: presentación de 
un nuevo producto, nota informativa, darse a conocer, felicitaciones en 
épocas específicas… 

 
NUESTRO TRABAJO 

• Diseño banner para mailing. 

• Configuración del mensaje teniendo en cuenta la política de 
protección de datos e implementación del banner. 

• Envió de correos mediante un software específico. Previamente 
configuramos el software para limitar los envíos, especificar las 
horas… 

PRECIOS 
 
 Diseño Banner, en base a textos, gráficos y fotos facilitados por el cliente… 124,00 € 
 Alta mailing y envío 500 primeros correos…          124,00 € 
 Resto correos incluidos en el mismo envío…        0,08 € 
 
Los precios indicados no incluyen el IVA. 
 
El cliente nos tiene que proporcionar en un Excel las direcciones de correo 
para realizar el mailing. En el caso de no disponer, podemos localizarle 
nosotros mismos correos según su actividad. Consultar. 
  

FORMA DE PAGO 
 
Contado a la contratación. 



 

 

 
 
 
 
 
 

3. COMMUNITY MANAGER 
 
¿QUE ÉS? 
 
El término Community Manager es uno de los fenómenos de comunicación 
de esta época dado por la enorme difusión de las redes sociales. 
Una vez tenemos registrada nuestra empresa en las principales redes 
sociales ¿quién se encarga de mantenerla? Ahí es dónde entraría el 
Community Manager. 
 
Un Community Manager es la persona encargada de gestionar la 
comunicación 2.0 de su empresa. 

 
NUESTRO TRABAJO 

• Estudio de su competencia para detectar su presencia en la Web 2.0. 

• Mantenimiento y gestión de perfiles en las principales redes sociales. 

• Desarrollamos contenidos útiles para lograr mantener el interés de 
los usuarios. 

• Interactuamos con los usuarios/empresas con el fin de lograr 
“fidelización” y “retención”. 

 

PRECIOS 
  
Estudiamos y personalizamos su presencia en las redes sociales. 
Consultar. 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 

4. BLOG PERSONAL CON WORDPRESS 
 
¿QUE ÉS? 
 
Si bien esta herramienta se desarrolló como un medio de comunicación 
personal es evidente que cada vez se le está dando un mayor uso 
empresarial. 
 
Aunque subliminalmente lo utilicemos para promocionar la empresa, el Blog 
debe ser siempre personal, alimentado por directivos o empleados 
cualificados de la empresa, con nombres y apellidos. 
 
El Blog a través de nuestras opiniones “personales” nos tiene que servir 
para: 

• Humanizar nuestras relaciones comerciales. 
• Dar a conocer nuestra empresa y su actividad. 
• Mejorar el posicionamiento de nuestra Web corporativa. 

Existen numerosas ofertas para dar de alta un Blog gratuito con el 
inconveniente de que en todo momento dependemos de terceros, el espacio 
es limitado y que no funcionan bajo un dominio propio. 
 
La ventaja de registrar un dominio y alojamiento propio es que 
dispondremos de una mayor libertad, tendremos su funcionamiento 
garantizado, espacio prácticamente ilimitado y sobre todo no correremos el 
riesgo de perder en ningún momento la inversión que hayamos hecho en 
posicionamiento. 

 
NUESTRO TRABAJO 

• Registro dominio propio a su nombre. 

• Alojamiento profesional. 

• Implementación y puesta en funcionamiento de un Blog con 
WordPress en base a su plantilla por defecto.  

Ejemplo: http://www.internetvalencia.es  



 

 

 

 
 
 
 
PRECIOS 
 
 Blog personal o empresarial…         296,00 € 
  
  
Los precios indicados no incluyen el IVA. 
 
  

FORMA DE PAGO 
 
Contado a la contratación. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


